三届三次理事(扩大)会议

    材料之一

在2004年秋季行业信息交流暨刚玉、碳化硅

《交易会》上的讲话

陈和生

(2004年10月18日于长沙)
同志们：

    2004年秋季行业信息交流暨刚玉、碳化硅交易会经过近10个月的筹备，现在召开了。在这次大会期间，还将召开协会三届三次理事(扩大)会议。主要协商第四届会员代表大会的事项，研讨磨具价格问题和进一步探讨预测“十一·五”期间行业发展等方面问题。

    首先，我谨代表中磨协会，对支持协会工作的各到会企业及代表表示热烈欢迎和衷心感谢!    作为行业信息交流，我把协会秘书处通过收集整理行业上半年运行的有关数据和情况及对今后一段时间的形势作一个分析介绍，供与会者及理事(扩大)会议的代表交流参考，讲四个问题。        一、2004年上半年行业生产经营动态情况及特点

    汇总今年上半年行业138家生产企业的统计资料，其中包括行业大、中、小型各种经济成  份的企业，主要骨干企业大致包括在内，可以代表说明行业运行趋势。具体统计汇总数据以及  海关统计数据列表附后。

    统计数据充分验证了今年三月我在成都会上报告的“2003年创新高  2004年仍看好”的  分析和预测。总起来讲，上半年在国民经济执行调整政策的大形势下，行业继续保持并进一步  发挥了良性发展的趋势，发展的速度、质量、效益进一步向好；行业经济发展的内生动力和市  场活力进一步增强；并呈现稳定的良性发展趋势。

    主要情况和特点：

1.产销继续保持同步高速增长

    上半年138家企业统计报表汇总显示，工业总产值(现价)22.1亿元，比上年同期增长  28.6%；产品销售收入22.8亿元，比上年同期增长27.76%。磨料(刚玉、碳化硅)产量(61家企业)38.09万吨，比上年同期增长14.2%，其中棕刚玉26.61万吨，增长21.15%，白刚  玉2.69万吨，增长15.32%。碳化硅8.15万吨，与去年同期基本持平。磨具产量4.55万吨    (61家企业)，比上年同期增长5.9%，其中陶瓷砂轮3.0万吨，增长8.01%；树脂砂轮1.46万吨，增长0.67%o

    2.产品出口出现了由增量到增效的可喜变化。

    据海关统计，今年上半年我出口磨料(刚玉、碳化硅)磨具创汇总额达1·9亿多美元。比历史同期最高的2003年上半年还增长16.69%。其中出口刚玉和碳化硅分别为29·11万吨和9.65万吨，出口量虽然比上年同期分别减少9.72%和5.14%(这是由于出口退税变化造成，也是去年底已经预测到了的)。但是出口创汇分别比上年增长8.58%和13.37%。刚玉出口平均价从98年以来首次超过300美元／T而达到304美元／T。特别是碳化硅出口平均价首次突破600美元／T而接近18年前即1986年的价格，实际达到622.29美元／T。磨具出口更有新的突破。上半年出口总量达3.03万吨，比上年同期增长53.51%，出口创汇达3420.63万美元，比上年同期增长53.57%。对行业产品出口而言，磨具和磨料比，应是附加值高的，高附加值产品出口的高速增长，以及磨料出口价格的大幅提升，这尤其值得行业庆幸。

    3.行业经济运行质量、效益又有了新突破。

    138家企业统计资料反映，上半年实现利润总额11577万元，比上年同期增长90.69%。差不多翻一番。

    4.就业人数增加，职工待遇明显提高。

    138家企业全部职工平均人数为34978人j比上年同期增加3.48%，全部职工工资总额为

18620万元，比上年增长18.52%，由此推算职工年平均工资达到10646元，比同期增长14.52%。经济效益的增长，行业职工受惠。

    分析认为，促成上半年良好运行态势的主要因素有四：

    首先，上半年整个国民经济仍保持平稳较快增长。即仍达到9.7%，比去年同期还高出0.9个百分点。全社会固定资产投入达到26082亿元，同比增长28.6%；外商直接投资合同金额727亿美元，同比增长42.7%，实际使用资金339亿美元，增长12.0%。就是说，国家实施宏观调控方针，使经济运行中的一些不稳定，不健康因素得到初步抑制。而且，宏观调控对磨料磨具行业未产生直接影响。国民经济运行总体态势良好，对我行业的稳定发展提供了极好的机遇。

    第二，国际经济形势向好，对我产品出口增长和价格提升是利好。

    首先是占全球经济1／3的经济体、我磨料最大出口市场——美国，今年第一季度经济增长3.9%，第二季度达4.4%。经济学家预测美国经济今年将增长4.6%或更高。而且认为美国经济战车驶入了“自主增长”轨道。我产品出口第二大国是日本。今年第一季度国内生产总值换算成增长率为6.1%，连续8个季度增长。专家分析认为，日本经济已经步出了1991年泡沫经济破灭以来的长期低速局面，逐步纳入不需刺激的自律复苏轨道。目前复苏的势头进一步增强，整体经济出现了13年来的最好势头。欧盟委员会经济报告称，欧元区经济正在稳步加速复苏，全年增长率有望高于1.7%，今年一季度即达到2.3%；与我相邻的经济增长速度较快的印度，其财政部长报告认为，高速增长的势头将持续下去；拉美经济今年以来延续了2003年开始复苏增长的趋势，拉美经委会预测今年的增长率将达4.5%。

    总之，在美国、日本、中国以及印度等主要国家经济带动下，世界经济快速复苏，国际市场需求旺盛，拉动我产品出口特别是出口价格提升，而且将进一步拉动和促进我行业健康稳定发展。

    第三.行业企业改制、转制、重组等的完成和基本完成，带来了企业经济的复苏，活力的增强。去年底止，原国有中小型企业60%以上完成改制和转制，保留的企业逐步步入健康发展轨道。完成重组的大型国有企业为行业健康发展发挥了更大的作用。白鸽集团完成重组后，今年上半年首次扭亏为盈。太原刚玉今年上半年实现利润比上年同期增长138.93%，这些企业对行业的发展速度和效益的统一起到了重要的促进作用。

    第四.企业的市场意识、市场观念明显增强。这是行业稳定健康发展最值得一提的。大型企业已经有了品牌优势不谈。大多数有一定优势和条件的中小企业也跳出了死拼价格的怪圈，进行自我定位，我属于哪个档次的企业，应该做哪个档次的产品，努力营造自己的品牌，并坚持自己品牌的价位。所以，今年无论产品出口还是内销，明显看出，价格大幅提升，出口产品中，销耗能源和资源的低品位耐火级碳化硅大大减少；原始刚玉块出口大大减少，代之以精细加工而附加值增加的产品；普通磨具出口更有较大幅度增长。当然，国家对刚玉、碳化硅出口实行主动配额而提升出口价格有不可否认的作用，但企业市场意识的增强，转变经济增长方式观念的树立更是主因。

    二、今年后期形势预测分析

    从有利因素角度分析，前述促成行业上半年良好运行态势的主要四个方面的因素继续存在并发挥作用，可以说是“涛声依旧”，而且将“波浪壮阔"。国内外总体经济形势和行业自身的变化，仍是行业平稳发展的有利条件。仅管下半年宏观调控将得到进一步加强，继续控制固定资产投资规模，坚持把紧土地、信贷闸门，防止投资反弹是宏观调控的重要目的。但对我行业的直接影响尚未显现。

    不利因素主要是经济运行中存在的一些突出问题还没有得到根本解决。对磨料磨具行业讲，主要是能源、运输等瓶颈约束仍比较突出；原材料、燃料、动力购进价格涨幅还较高。应该看到的是，这些主要问题或困难，实际上上半年也已经存在。

    所以说，国内外良好的宏观经济运行走势，加上全行业企业的共同努力，能促成行业保持平稳发展，行业效益将明显好于上年。

    三、关于磨具价格问题，也是一个敏感的话题

    今年以来，不少磨具生产厂向协会发出召开价格研讨会的呼声，强烈要求协会组织协商统一提价。不过，研讨可以，统一提价和出新价格本，这是法律不允许的，最多只能内部协商参考价。

    为此，我们曾向100多家磨具生产厂发出征求意见和情况反映函，返回的结果是：90%以上的企业要求召开并参加价格研讨会：目前价格执行情况是：68%的企业基本执行绿本价(上下浮动15%左右)，即一九九二年机电产品市场调节价格目录磨料磨具部分；31%的企业基本执行红本价(上下浮动15%左右)，即一九九五年磨料磨具产品价格目录。目前这两个价格本同时在行业和用户中流行参考。因95年之后没有再出新价格本。对调整意见反映是：比绿本价格高10—30%占32%；比红本价格正负15%占69%。因红本价本身比绿本价原则上提高15%左右，所以绝大多数调整意见是红本价格上下浮动15%.

    目前，无论是居民消费价格和工业品出厂价格上涨是不争的事实。国家统计局今年6月发布的价格形势公告中指出：今年以来，以居民消费价格和工业品出厂价格为代表的我国市场价格明显上涨。1—5月与去年同期相比，工业品出厂价格上涨5.7%。上涨较多的主要原因，一

是出现局部性供给瓶颈。工业生产领域由于去年下半年以来投资增长速度过快，需求过旺，导致钢材、有色金属、煤、电、油等生产资料及相关产品价格上涨较多。二是国际市场价格波动对国内市场价格的影响。近年来，国际市场初级产品价格持续上涨，我国从2002年四季度以来，进口商品价格一直呈上涨趋势。三是一方面去年同期受非典影响，价格总水平基数较低；另一方面去年下半年价格上涨对今年的翘尾影响比较突出。

  就我行业磨料和磨具两大类产品讲，磨料(刚玉、碳化硅)由于受出口主动配额有偿招标和有偿使用拉动以及电力、原料及运费的涨价而随即上调价格，大致可以说是受益的。棕刚玉砂由以前2050—2100元／T现上调到2600元／T以上，比过去上涨19%；白刚玉细号最低时4500—4800元／T，现在7300－7400元／T，提价50%以上，比红本价还高23%；黑碳比红本加价700—800元／T，提价12.5—14.O%。从上半年磨料行业运营情况看，研究80家生产企业，亏损的6家，占7.5%，利润比上年同期增长的62家，占77.5%；而磨具生产厂除了面临煤、电油、运等基本生产资料提价因素，其主料－磨料的大幅提价，使成本大幅增加，由于销售基本是国内市场，价格竞争相当激烈，企业单个提价相对难度大而受到直接影响。从上半年运营情况亦可看出，研究59家企业，亏损的19家，占.32.2%，利润比去年同期减少的15家，占Z5.4%，两项相加利润减少和亏损企业占总数的57.6%。近60%的企业受价格因素影响而面临困境。

    再就目前经济运行中的突出矛盾还没有根本解决，煤、电、油、运供求状况仍然相当紧张，市场价格继续上涨的趋势还存在，磨料价格也没有回落的余地等等，所以，协商磨具提价是必然的。综合调研情况，我们提出磨具产品目前应参考执行红本价(上下浮动15%)，对于名牌产品，在红本价基础上上浮动30%。具体由企业自定。这个问题下一个会议要作专门研讨。大家有什么好的意见可以在下个会议上充分发表。

    要说明的是，不可能搞一刀切，统一定价，严格执行。一方面法所不容，另一方面，事实上任何产品都有高、中、低档次之分，各有各的市场，都是29寸纯平彩电，其价格上下相差1000—2000元／台，怎么能统一呢。不能说都执行国标，执行同一标准也有严与不严之分，也有检测设备上的差异，也有检测人员素质的不同而有较大差异。

    前面讲过，企业要自我定位，你是哪个档次的企业、哪个档次的产品，执行哪个价格，你要有信心，不要怕人家用低价与你竞争。如果他真是粗制滥造的东西低价竞销或靠回扣竞争，终归不可能持久。你的市场早晚是你的。当然信心要靠底气和实力，底气不足，实力不强，你的质量得不到稳定保证，你的品牌不过硬，将是你自己打败自己。靠实力开发，去研发进口磨床使用的磨具，你成功了，你的竞争力就强了，产品价格也就自然上去了。现在进口磨具的价恪是我国产品的几倍甚至十倍以上。同样规格的产品，外商独资企业的价格就比你的价格高很多。搞研发要有实力，要敢于投入。遗憾的是，我们的企业现在有几个能有开发投入?行业研发目前也是个问题。日本工业为什么进步，因为日本企业一向重视新技术、新产品的研究开发，就连经济实力不是很强的中小企业对此也十分重视。尽管近10年日本经济一直处于低迷状态，但企业始终保持着较高的技术投入。1995年以来，日本的技术开发投入一直占国内生出总值的3%以上，而且技术研发费用有70%是由民间企业自己支出的。

总之，不能局限于价格竞争，要从战略上，长远发展上考虑增强企业的实力。

再说，价格是随市场变化而变化的，白刚玉价格变动起伏较快较大，它随世界铝产品价格起降而起降。而你的品牌，你的实力将是你的主动。

    对于价格问题，我们还要看到，去年下半年以来我国市场价格总水平上涨，是经历了前几年市场价格持续低迷的基础上的回升。而且，随着中央采取的一系列宏观调控措施后，我国价格形势出现了积极的变化，5月份开始，价格上涨势头开始减缓。

    四.通报行业明年两项较大活动

    一是磨料磨具分会明年要召开第四届会员代表大会，进行换届选举。磨料协会成立15年来，得到了行业广大会员单位大力支持和关照，协会活动吸引力越来越大，新要求入会的单位不少。很多会员单位希望能出任协会理事、常务理事、副理事长，这是好事。为了认真地把协会换届工作做好，大会以后紧接着召开三届三次理事(扩大)会议，充分协商换届有关事宜，确保公证，公平地选举出新一届协会强力领导机构，以把协会办的更好，为维护行业企业利益，推动行业企业发展作出更大努力。特提请各会员理事单位给予关注。

    二是关于2005年《第九届中国国际机床展览会》筹备组团工作。中国国际机床展是由总会主办的，是中国展览规模最大、展品水平最高、配套活动最多，对用户有巨大吸引力的国际机床工具展览会，形成了中国国际机床工具大市场，已被世界机床工具业界公认为世界四大机床工具展之一，产生了越来越大的名展效应。上届有25个国家和地区的1 142家展商参展，展览总面积为72000平方米，内外贸成交额达13.47亿人民币。

    协会在国内众多机床工具展中，只选择这个国际展组团参展，前八届都组团，参展的单位大都取得了不错的效果，已经参展的单位一直保持几届连续参展，有的在本届闭展时即预约了下届摊位。充分说明其展出效果，建议各企业可以一试。感兴趣的企业请与会务组联系。

    最后，祝各位代表高兴而来，满载而归!
